
  

  

  

 

  

  

 

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

 

  پله

 ) رئيس هيئت مديره(  امين آهي

  ) عاملمدير(  امين اسدي

  )مدير توسعه محصولاميرحسين رحماني (

 )مدير آموزشامين سلماني (

 

  
رو است؛ از جمله پرداخت ديرهنگام و غيرشفاف ي اساسي روبههايبازار بيمه عمر در ايران با چالش 

ها، نبود انگيزه كافي براي توسعه تيمي، پراكندگي ابزارهاي آموزشي و مديريتي و كميسيون
ها را با تركيب چند راهكار كليدي در يك محصول هاي وفادارسازي. پله اين چالشكمبود سيستم

پرداخت شفاف و سريع پورسانت از طريق كيف پول  املاين راهكارها ش .كندواحد برطرف مي
باشگاه وفاداري و  ،بندي براي ارتقاي مهارتهاي سطحابزارهاي آموزشي و آزمون ،ديجيتال

هاي فردي و تيمي همراه با گزارش و همچنين ايكاميونيتي براي ايجاد انگيزه و تعامل حرفه
ابتي پله در اين است كه تمامي اين ابزارها مزيت رق .است (MLM) سازي چندسطحيامكانات تيم

دهد؛ در حالي كه ساير بازيگران بازار تنها بخشي از صورت يكپارچه و در يك پلتفرم ارائه ميرا به
سال تجربه تيم مؤسس در آموزش و  ١٢ دهند. پله بر پايه بيش ازاين نيازها را پوشش مي

هاي واقعي وارد مرحله پايلوت ن با نمايندگياكنوايجاد شده و هم سازي شبكه فروش بيمهتيم
و تبديل شدن به  فروش بيمه وري شبكهافزايش درآمد و بهره بازار شده است. هدف نهايي پله،

 .سكوي رشد ديجيتال صنعت بيمه در ايران است

  
  

  
بوده  هزار ميليارد تومان ١١٣ يش ازب ، كل بازار بيمه عمر در ايران يا١٤٠٣سال بر اساس آمار 

طور تخصصي در حوزه بيمه عمر فعاليت هايي كه بهاست. در ميان اين بازار گسترده، شركت
هزار ميليارد  ٥ حدود نو و معلم، در مجموعدارند، از جمله كارآفرين، باران، خاورميانه، تجارت

براي پله در  رسانيعنوان بازار موجود قابل خدمتاند. اين بخش بهكرده دريافتبيمه حق تومان
طي سه سال  SOM شود سهم قابل دستيابي پله از اين بازار يابيني ميپيش .شودنظر گرفته مي

باشد. در فاز نخست،  ميليارد تومان ٥٠ ها، معادلاين شركت بيمهاز حق درصد ١ آينده حدود
تا  نماينده فعال ١٥٠٠ شود با جذبتمركز پله بر جذب نمايندگان و بازاريابان است و برآورد مي

 ، درآمد ساليانه بخشهزار تومان ٤٥٠ طور ميانگينپايان سال دوم و دريافت اشتراك ماهانه به

B2C هاي بيمه با ورود به همكاري مستقيم با شركتبرسد. در فاز دوم،  ميليارد تومان ٨ به حدود
صورت تصاعدي هاي عمر، ظرفيت درآمدي پله بهنامهاز فروش بيمه درصدي ١,٥ و دريافت كارمزد

پذيري علاوه بر پايداري، قابليت مقياس (B2C + B2B) افزايش خواهد يافت. اين تركيب درآمدي
 .نيز دارد بالايي

  

  
  ميليارد تومان ٢ :ميزان سرمايه مورد نياز

  
  ، فضاي كاربازاريابي، زيرساخت، ضبط آموزش، توسعه محصول محل مصرف سرمايه درخواستي:

  بيمهنوآوري در صنعت هاي استارتاپي حوزه دوشنبهرويداد 

  بيمههاي حوزه آپاستارت

  ٣٣٣٣لوگو

 و مشاوره تجربه سال ١٢ از بيش 
 ايشبكه سازيتيم در مشاركت

 .بيمه نمايندگان براي

 فروش ميت كي رشد در موفق سابقه 
 ابيبازار ٤٠٠٠ از شيب به نفر ٢ از

 مهيب صنعت در فعال

 ميت يتوانمندساز و آموزش تجربه -
 يها شركت در ندگانينما يها

  يا مهيب مختلف



  

  

  

 

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

 

  هامبيمه

   )مديرعامل( اميراشكان كليشادي

  )مدير توسعه(فريبا قوامي پيروز 

 )سازي و آموزشمدير تيم( حامد جعفري

  
، فرآيند خريد هوشمند  API كه با ارائه يكاست  (InsurTech) يك پلتفرم فناوري بيمه هامبيمه
هاي هاي ديجيتال ديگر مانند فروشگاهمحور را مستقيماً در دل پلتفرمهاي خرد و موقعيتبيمه

لتفرم بيمه را از يك كند. اين پهاي خدماتي تعبيه ميهاي فروش بليط و اپليكيشنآنلاين، سايت
كند كه كاربر با يك تبديل مي سرويس آني و ساده محصول پيچيده و دور از دسترس به يك

 .تواند در لحظه نياز خود آن را فعال كندكليك مي

است، بازاري كه صنعت بيمه سنتي كمتر  تمركز دقيق بر نسل زد هام شاملمزيت رقابتي بيمه
سازي سريع و آسان را اين پلتفرم امكان يكپارچه  API-First تبه آن توجه داشته است. زيرساخ

رساند. سرعت و چابكي كند و فرآيند همكاري را به حداقل ميدهندگان فراهم ميبراي توسعه
ها هاي بزرگ سالدهد در عرض چند ماه، خدمتي عرضه شود كه شركتمحصول نيز اجازه مي

، با پيوستن هر پلتفرم ميزبان، ارزش اكوسيستم به درگير بوروكراسي آن هستند. علاوه بر اين
 .كندايجاد مي خط رقابتي پايدار شكل تصاعدي افزايش يافته و يك

  
 

  

  
 ١٢٠صنعت بيمه ايران با ارزش حدود  استراتژيك قرار دارد كهاي در نقطه هامبيمهبازار هدف 

اين بازار، كل صنعت  كند. درتلاقي مي Z نسل با اقتصاد ديجيتال نسل جديد هزار ميليارد تومان
هاي ديجيتال كه تاكنون هيچ پوششي نشده ريسكهاي بكر و تعريفبيمه كشور به همراه بخش

كه معادل  شودمحسوب مي هامبيمهمحصول  (TAM) بازار كل در دسترس اند، به عنواننداشته
ها تراكنش روزانه از اين ميان، بخش اقتصاد ديجيتال كه شامل ميليون .شودهمت برآورد مي ٢٠٠

بازار  ونيك، سفر، رويداد، گيمينگ و خدمات آنلاين است، به عنوانهاي تجارت الكتردر حوزه
اي يكي از تنها بردهد هاي اوليه نشان ميدر نظر گرفته شده است. تحليل (SAM) قابل دسترس

 .در سال وجود دارد همت ٥٠، حجمي بالغ بر بيمه كنسلي رويداد ، يعنيهامبيمهمحصولات اوليه 

از طريق همكاري با  نامه فعاليك ميليون بيمه فروشدستيابي به  ماه اول ١٨ در هامبيمههدف 
  كندميليارد توماني را ايجاد مي ٨٠كه بازاري معادل  است پلتفرم پيشرو  ١٠

  
  ميليارد تومان ٧٥/٤ ميزان سرمايه مورد نياز:

  
  بازاريابيدستمزد،  و توسعه محصول، حقوق محل مصرف سرمايه درخواستي:

  بيمهنوآوري در صنعت هاي استارتاپي حوزه دوشنبهرويداد 

  بيمههاي حوزه آپاستارت

  ٣٣٣٣لوگو

  محصول اوليه كاملاً  ٧شناسايي و تعريف

نوآورانه با پتانسيل بالاي ورود به بازار 

)MVP.( 

  طراحي نقشه استراتژي رگولاتوري 



  

  

  

 

  

  

 

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

 

  سديد

 ) محصول مدير(  مهران حسنخاني

 ) محصولمدير( منا سازگار 

 

  
باني و تحليل ريسك در بنادر و گمركات كشور هوشمند براي كنترل، ديده طرح سديد يك سامانه

هاي برداري ديجيتال و اتصال به دادهمصنوعي، نقشههايي مانند هوشاست كه با استفاده از فناوري
ملياتي، هاي عاي ريسكبندي لحظهنشاني و ...) به شناسايي و رتبهعملياتي (گمرك، بنادر، آتش

هاي نامهگذاري و طراحي بيمهپردازد. اين سامانه با هدف بهبود نرخمحيطي و لجستيكي مي
هاي بيمه، ونقل و تجارت خارجي، به شركتتركيبي و اختصاصي براي فعالان حوزه حمل

 دهد تا تصميمات خود را مبتنيهاي بيمه اتكايي و نهاد ناظر اين امكان را ميگذاران، شركتبيمه
گذاران را ملزم به اخذ پوشش بندي ريسك اتخاذ نمايند. همچنين سديد، بيمهبر داده و رتبه

پوششي در شكني و كمترتيب از نرخكند و بديناي متناسب با سطح ريسك آنلاين خود ميبيمه
  .نمايدصنعت بيمه جلوگيري مي

  
  
  

  
بوده است.  يارد تومانهزار ميل ٢٧٩ توليدي كشور بيش ازبيمه مجموع حق ١٤٠٣در سال 

هاي فناورانه، از اين مبلغ صرف هزينه درصد ٥تا  ٢ طور ميانگين بيندهد بهبرآوردها نشان مي
شود. بر اين اساس، كل بازار خدمات تحليل داده و خدمات مديريت ريسك در صنعت بيمه مي

در سال برآورد  ومانهزار ميليارد ت ١٠تا  ٥ بين TAM اي در كشور ياتحليلي و فناورانه بيمه
سوزي، اموال و ونقل، باربري، آتشهاي بيمه حملتمركز خود را بر حوزه سديد سامانه .شودمي

از كل بازار بيمه كشور را شامل  درصد ٦ گمرك قرار داده است كه طبق آمار بيمه مركزي، حدود
اين بازار به خدمات  از درصد ٢ است. اگر تنها ميليارد تومان ١٦،٧٠٠ شود. اين سهم معادلمي

 ٣٣٤ سامانه سديد حدود SAM رساني ياتحليلي و فناورانه اختصاص يابد، بازار موجود قابل خدمت

 .شوددر سال برآورد مي ميليارد تومان

در فاز آغازين فعاليت، تمركز سديد بر سه بندر اصلي كشور و چهار شركت بيمه بزرگ قرار دارد. 
 SOM ز بازار در دسترس در سال نخست، بازار هدف اوليه ياا درصد ١٠ گذاري جذببا هدف

 .شودبيني ميسال پيش در ميليارد تومان ٣٣ سامانه سديد حدود

   
  

  
  ميليارد تومان ٥/٥ :ميزان سرمايه مورد نياز

  
  بازاريابي، زيرساخت، تيم و عمليات، توسعه محصول محل مصرف سرمايه درخواستي:

  بيمهنوآوري در صنعت هاي استارتاپي حوزه دوشنبهرويداد 

  بيمههاي حوزه آپاستارت

  ٣٣٣٣لوگو

  ايده برتر صنعت بيمه در همايش
  ١٤٠٣بيمه و توسعه 

  رتبه اول دومين رويداد استارتاپي
  صنعت بيمه

 دهي اتكاييطراحي سيستم گزارش  



  

  

  

 

  

  

 

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

 

Coverly  

 ) محصول مدير( مهسا والي نژاد 

 ) عاملمدير( سيد حسين عظيمي

 )توسعهر مدي( امير مهركار 

  
است كه با هدف كاهش  و رمزارز مالير نوآورانه در حوزه معاملات يك راهكا Coverlyمحصول 

گران طراحي شده است. اين محصول در قالب يك پلتفرم عمل ريسك و افزايش اعتماد معامله
دهد تا با پرداخت كارمزدي مشخص، از پوشش كامل ريسك ن امكان ميگراكند و به معاملهمي

درصدي با ارائه تضمين بازپرداخت صد  Coverlyدر معاملات خود برخوردار شوند. به عبارت ديگر، 
دهد كه گران اطمينان ميشده، به معاملهزيان در صورت رعايت اصول و شرايط از پيش تعيين

رسد. اين امر علاوه بر افزايش امنيت مالي، موجب تقويت ريسك معاملاتشان به حداقل ب
ساختار محصول بر مبناي دو  .گران و بهبود رفتار معاملاتي آنان خواهد شدنفس معاملهاعتمادبه

در شرايط خاص، و  حفظ سرمايه و تضمين بازپرداخت ،اصل كليدي طراحي شده است: نخست
در بازارهاي پرنوسان مانند فاركس  گرانات معاملهاصلاح الگوهاي رفتاري و مديريت هيجان دوم،

هيچ نمونه مشابه داخلي در ايران وجود ندارد و بروكرهاي  و رمزارز. از آنجا كه در حال حاضر
 Coverlyها امكان ارائه چنين خدماتي به كاربران ايراني ندارند، خارجي نيز به دليل محدوديت

 .فرد در بازار ايجاد كندصربهتواند يك مزيت رقابتي و جايگاه منحمي

  
  
  

  
و رمزارزها  بازارهاي ماليا، يعني دو حوزه مهم و پرتقاضدر نقطه تلاقي   Coverly بازار محصول

ويژه در ايران با استقبال هاي اخير رشد چشمگيري داشته و بهقرار دارد؛ دو بازاري كه طي سال
 در اين حوزه حدود  TAM بالقوه يا دهد كه كل بازاراند. برآوردها نشان ميرو شدهاي روبهگسترده

. از اين كشور استگر فعال روزانه در سطح معاملهها ميليون ٢١ برآمده ازاست كه  همت ٦٣
نياز مبرم به ابزارهاي مديريت  كه گران روزانه هستنددرصد اين افراد معامله ٢٠حدود  ميان،

شوند. حجم اين بازار استارتاپ درنظر گرفته مي براي اين رسانيقابل خدمت  بازارو  ريسك دارند
گران هزار نفر از معامله ٦٠٠حدود  بر اساس آمار موجود .دوشميتخمين زده  همت ١٢ حدود

توانند بعنوان كه با توجه به امكانات استارتاپ ميكنند روزانه افرادي هستند كه با ضرر معامله مي
  ر ميليارد توماني در نظر گرفته شوند.هزا ٨/١بازار هدف 

   
  

  
  ميليارد تومان ٦/٢ :ميزان سرمايه مورد نياز

  
  بازاريابي، سرمايه انساني، توسعه محصول محل مصرف سرمايه درخواستي:

  بيمهنوآوري در صنعت هاي استارتاپي حوزه دوشنبهرويداد 

  بيمههاي حوزه آپاستارت

  ٣٣٣٣لوگو



  

  

  

 

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

 

UBI  

   )مديرعاملامير معززيان (

 )رئيس هيئت مديرهمحمد جعفري (

  
افزاري مبتني بر هوش مصنوعي است يك راهكار نرم UBI ارزيابي خسارت بيمه سامانه هوشمند

كند. اين سامانه با سه ماژول كه فرآيند ارزيابي و رسيدگي به خسارات بيمه خودرو را متحول مي
صورت يكپارچه، امكان تشخيص خودكار ميزان خسارت از روي عكس، تحليل هوشمند فناورانه به

سازد. راهكار بعدي تصادفات را فراهم ميسازي سهروايت حادثه براي كشف تقلب و شبيه
تر ارزيابي هزينهتر و كمتر، دقيقكند خسارات را سريعهاي بيمه كمك ميپيشنهادي ما به شركت

 .هاي غيرواقعي جلوگيري كنندكرده و از پرداخت

و رشد روند تحول ديجيتال در اين با توجه به حجم عظيم خسارات پرداختي در صنعت بيمه 
داراي يك  اين استارتاپصنعت، اين سامانه پتانسيل تجاري قابل توجهي در ايران و منطقه دارد. 

و اكنون به  استخسارت خودرو از روي تصاوير  در حوزه تشخيص خودكار (MVP) محصول اوليه
  باشد.ميمحصول  سازيهاي پيشرفته و تجاريگذاري براي تكميل توسعه ماژولدنبال سرمايه

  

  

  
در حال تردد است و با احتساب هزينه نصب و  ميليون خودرو ٢٠ حدوددر ايران در حال حاضر 

شود. از اين تعداد، برآورد مي همت ١٥٠ در كشور حدود UBI اندازي سامانه، بازار كل محصولراه
ي اين استارتاپ در برا بازار در دسترس سواري هستند كه به عنوان ميليون خودرو ١٨ نزديك به

شود. اين خودروها برآورد مي همت ١٣٠ شوند و حجم بازار در دسترس تقريباً نظر گرفته مي
 .كنندبيشترين استفاده از خدمات بيمه را دارند و ظرفيت مناسبي براي توسعه محصول فراهم مي

 و به عنوان داراي كاربري شخصي هستند ميليون خودرو ١٣ از ميان خودروهاي سواري، بيش از
شوند. اين دسته از خودروها بيشترين تطابق محسوب مي UBI محصول SOM يا بازار قابل دستيابي

دهند. با توجه را در اختيار استارتاپ قرار مي همت ٩٥ را با نيازهاي سامانه دارند و بازاري معادل
، اين (Usage-Based Insurance) هاي مبتني بر استفادهو بيمه به رشد روزافزون بيمه شخص ثالث

پذيري و توسعه سريع محصول در بازار نه تنها ظرفيت بالاي درآمدي دارد، بلكه امكان مقياس
سازي خدمات بيمه با هدف بهينه UBI كند. محصولاي را نيز فراهم ميسطح ملي و حتي منطقه

  .دا خواهد كردفرد در بازار بيمه خودرو پيو كاهش ريسك براي كاربران، جايگاهي منحصربه
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Drive Guard  

مدیر تکنولوژی و سیاسْڈای  -ام؈ف متو΂ل
 را؄ɸفدی 

  ستم ساخته شده و درпورژن اول این س

در حال توسعه  دومحال حاضر ورژن 

 میباشد.

  اری΂ یان گذار سابقهɴای در شرکتبɸ

خودروسازی  از قبیل ولوو و بر روی مطرح 

 بیۚܢ تصادفɸای پпشسпستم

 تȎاخ؅فاع ث 

  
توسعه خودرو رزيابي و سنجش ميزان ريسك راننده سيستم به منظور ا يك Drive Guardاستارتاپ 
سب ميزان احتمال ه تناهاي بيمه با در دست داشتن اين اطلاعات بتوانند بتا شركت داده است

. اين روش نياز ندنماي اختصاصي تعيين  بصورت رابراي هر راننده  بيمه نرخ تطبيقي ،ايجاد هزينه
سازد و نيز در تشويق ها به منظور تشخيص ميزان ريسك راننده را برطرف ميبه گذشت سال
دانگل  تر نقش بسزايي دارد.وانح كمتر و  خفيفنهايت ستر و دراندن كم ريسكرانندگان به ر

آوري كرده و با استفاده از الگوريتم نصب شده بر روي خودرو اطلاعات مربوط به رانندگي را جمع
به شركت بيمه  را نتايجانحصاري هوش مصنوعي ميزان ريسك را استخراج نموده و در نهايت 

  نمايد. ارسال مي
سيله نقليه قابل نصب باشد و  روي و  ايجاد تغيير نياز به طراحي شده تا بدون ايبه گونهسيستم 

- بتواند بطور خودكار در سامانه بيمه ميزان تخفيف و تعرفه پيشنهادي را مشخص سازد تا شركت

سطح  كاري خود بي نياز گردند و با حداقل آموزش و بايه هاي بيمه از ايجاد تغييرات در  رو
  گردند.مند اين سيستم بهرهمزاياي كارمندان خود بتوانند از  فعلي  دانش

  

  
وجود دارد كه با احتساب  ميليون خودروي در حال تردد در كشور ٢٠ در حال حاضر حدود 

همت  ١٥٠  حدود در كشور Drive Guard اندازي اين سامانه، بازار كل محصولهزينه نصب و راه
ميليون خودروي در حال تردد از نوع سواري  ١٨شود. بر اساس آمار موجود حدود رآورد ميب

شوند. حجم بازار در دسترس هستند كه بعنوان بازار در دسترس اين استارتاپ در نظر گرفته مي
  شود.همت تخمين زده مي ١٣٠حدود  drive Guardبراي 

واري داراي كاربري شخصي هستند كه بعنوان بازار ميليون خودروي س ١٣از اين ميان بيش از 
شرايط و نحوه ن نوع خودرو با توجه به يشوند. ادر نظر گرفته مي drive Guardيابي قابل دست

همت را  ٩٥، بيشتري تطايق با بازار اين محصول را دارند و بازاري حدود بيمهاستفاده از خدمات 
  دهند.در اختيار اين استارتاپ قرار مي

  يابي به يك درصد اين بازار در دوسال اول است.دست drive Guardهدف 
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  بانحرفه

 ) محصول مدير( وفايي اميرعباس

 ) ماركتينگ مدير( بابازاده الهه

 )توسعهر مدي( گودرزي پور هادي علي

  
- ريسك مديريت براي بايد كه هايينامه بيمه از هاهحرف صاحبان ي فعلي بيمه كشور، بيشترفضا در

بسيار مبهم  آنان براي نيز نامه بيمه هايپوشش و تعهداتهي ندارند و آگا كنند، خريداري خود هاي
 ارائه عرصه به ورود به موفق تاكنون نيز، نامهبيمه آنلاين فروش و قيمت مقايسه هايپلتفرم . است

 صاحبان به رسانيدمتخدر راستاي بانحرفه. استارتاپ اند نشده ها حرفه صاحبان به خدماتي چنين

اي سرويس آنلاينس را توسعه داده يي مانند پزشكان، تعميركاران خودرو و كارگران حرفههاحرفه
را فراهم كرده  ايمهيب محصول سازيسفارشي امكان و  مهيب حق ايلحظه استعلامامكان  كهاست 
 موجود هاينامه مهبي در ها رفهصاحبان ح ايهبيم پوشش بدون هايريسك در اين محصول، است.

 فراهم را آن تعهدات و هاپوشش و نامه بيمه جزئيات مشاهده امكان و شده شناسايي بيمه صنعت در
اي براي علاوه بر اين در اين محصول فرآيندهاي آموزشي و مشاوره تخصصي بيمه .وده استنم

  كاربران فراهم شده است.
  
  
  

  
هاي كشور، برآورد شده است كه حدود هاي داده مرتبط با مشاغل و حرفهبا استفاده از پايگاه

كل بازار بالقوه عدد باتوجه به اين هاي گوناگون هستند. پانزده ميليون نفر در ايران صاحب حرفه
 نسخه اوليه محصول هايقابلبيتبا توجه به شود. در نظر گرفته ميهمت  ١٥اين استارتاپ حدود 

(MVP)اي شامل مهندسان عضو ، دامنه ارائه خدمات مديريت ريسك صرفاً به چهار گروه حرفه
ها محدود نظام مهندسي ساختمان، مديران واحدهاي پذيرايي، پزشكان و مسئولان فني داروخانه

ونيم ميليون نفر برآورد گرديده است. تعداد كل فعالان اين چهار گروه در مجموع حدود يك
ميليارد تومان حجم  ١٥٠٠بان هستند و حدود حرفه رسانيبازار موجود قابل خدمتشود كه مي

حدود پنج درصد از اين بازار سال اول به  ٥د در بان در نظر دارحرفه. شودبازار آن برآورد مي
  ميليارد تومان برا اين استارتاپ ايجاد خواهد كرد. ١٠٠اي ارائه نمايد كه بازار حدود خدمات بيمه
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