
وےژه مدیــران عالی، مدیــران ارشد
و صاحبین کسب وکارهای پ�یشرو

دوره تخصصی توسعه ی کسب و کار
سفری ۶ ماهه برای تحول کسب و کار شما

 با راهبری مستقیم دک�تر امیرحسین اسدی

با درآمد سالانه بیش از ۵۰ میلیارد تومان



جلسه کوچینگ خصوصی: شش ماه، هر هفته یک جلسه مشاوره و کوچینگ اختصاصی       ۲۴
.یک ساعته با حضور مستقیم دکتر امیرحسین اسدی

جلسه منتورینگ فردی: شش ماه، هر هفته یـک جلسه اختـصاصی یک ساعته با منتـور       ۲۴
.شخصی خود جهت پیگیری و اجرا

جلسات مسترمایــند گروهی:  بهره منـدی از خـرد جمعی و تـجربه مدیــران برتـر در جلسات       
.      مسترمایـند هفتـگی

بازدید و عارضه یــابی در محل: یک بازدیــد کـامل از کــارخانه یا دفتــر شرکت شما توسط       
.      دکتر اسدی بـرای تحلیل عمیق فرآیـندها

خدمات و مزایـای انـحصاری دوره۰۲
:آنـــچه در  ایــن سفر ۶ مــاهه تجربـه خـواهیــد کـرد



۰۳

۱۲
.

جلسه آموزشــی: ۶ جلسه حضــوری ۸ ساعتــه و ۶ جلسه آنـلاین ۴ ساعته در طول دوره      
توسط دکتــر اسدی

عارضه یــابی ۳۶۰ درجه: ارزیــابی جــامع کسب و کــار شما در ابتــدا و انــتهای دوره بــرای       
      سنجش دقیق پیشرفت

 
.

.
پکیج آموزشی ویــژه: دریافت پک کامل شامل ۱۰ کتـاب مرجع، پلنر کسب وکار، فلش حاوی       

      محتوای ویدیویی و کیف دوره
 



:محورهای کلیدی دوره (بخش اول)۰۴
:بهینه سازی ساختارهای بنیادےن کسب و کار

در این بــخش� ساختــارهای حیاتی سازمــان شما توسط
.دکتر اسدی و تیم منتورها بررسی و اصلاح می شوند

ساختـــار منــابع انسانی: بازنــگری و اصلاح چــارت
سازمانی، شرح وظایف و فرآینـدهای جذب و نـگهداشت

نیروهای کلیـدی

ساختار مالی: بــررسی و اصلاح مدل های مالی، جریــان
نقدینگی و استــراتژی های سودآوری شرکت

ساختـــار هیئت مدیـــره: بهینه ســازی فرآیـــندهای
تصمیم گیری و تقسیم وظایف در سطح هیئت مدیـره

الــزامات حقوقی: بــررسی و ایــمن سازی کسب و کـــار
در بــرابر ریسک های حقوقی و قـــراردادی



:محورهای کلیدی دوره (بخش دوم)۰۵
:تدوےن استراتژی های رشد و توسعه بازار

تمرکز این بخش بر ایجاد یک نقشه راه شفاف برای رشد پایدار کسب و کار شماست.

استراتژی بازاریابی، تبلیغات و فروش: تحلیل و تدوین استراتژی های یکپارچه برای جذب
و حفظ مشتریان

بیزینس پـلن و بیزینس مدل: بـازنـگری و اصلاح مدل کسب وکـار و طرح تجـاری بـرای
انطباق بــا شرایـط نویـن بازار

برندسازی و تولید محتوای دیجیتال: آموزش اصول برندینگ� ایـجاد برند بوک حرفه ای
و استراتژی تولید محتوا

تیـــم سازی فــروش: آموزش مهارت های نوین فروش و ساخت تیم های فروش قدرتمند
و باانگیـزه



مخاطبان دوره: ایــن دوره منحصراً برای مدیران عالی و صاحبین کسب وکارهایی با درآمد

سالانه بیش از ۵۰ میلیارد تومان طراحی شده است.

ظـــرفیت دوره: ظرفیت ایــن دوره بـــرای حفظ کیفیت و تـــمرکز بر نتـــایج� محـــدود
به ۲۰ شرکت کننده است. (پس از تکمیل ظرفیت اولیه، لیست رزرو برای دوره دوم باز خواهد شد)

:شرایط پذیرش و سرمایه گذاری۰۶
:فرصتی انحصاری برای ۲۰ مدیر تحول آفرےن



پیش نیاز ورود: پذیرش نهایی در دوره� منوط به قبولی در مصاحبه تخصصی ۲ ساعته با
دکتر امیرحسین اسدی است.

۰۷

۳۸۰
هزیـنه سرمـایه گــذاری: مبـــلغ کل سرمایـــه گـــذاری بـــرای ایــن دوره شش مـــاهه

         میلیون تومان می باشد.



۰۸:

شرایط پرداخت اقساطی:
        مبلغ کل به عنوان پیش پرداخت (قبل از شروع دوره)

        مبلغ کل طی چک به تاریخ ۳۰ آبان 

        مبلغ کل طی چک به تاریخ ۳۰ دی

        مبلغ کل طی چک به تاریخ ۱۰ اسفند      

٪۲۵

٪۲۵

٪۲۵

٪۲۵

:مسیر موفقیت خود را با پ�یوستن به  اےن دوره، هموار ک�نید

شرایط پرداخت و تخفیف های وےژه

تخفیف های ویژه:
      تخفیف: ویژه اعضای باشگاه مشتریان 

      تخفیف: برای ثبت نام زودهنگام    
      تخفیف: برای پرداخت نقدی و یکجای کل مبلغ

      تخفیف: ویژه شرکت های دانش بنیان

توجه: تمامی چک ها باید قبــل از شروع دوره بـه دفتر آکادمی
تحوےل داده شوند.

٪۲۰

٪۱۰

٪۱۰

٪۱۰



:برنامه زمانی جلسات آموزشی حضوری و آنلاےن

تقوےم آموزشی دوره ۰۹

شروع سفر و عارضه یابی اولیه

تاریخ جلسهنوع جلسهموضوع کلی

ماژول آموزشی اول

کارگاه عملی

حضوری (۸ ساعت)

آنلاین (۴ ساعت)

حضوری (۸ ساعت)

۱۸مهر 

۲آبان 

۱۶آبان 

۳۰آبان آنلاین (۴ ساعت)ماژول آموزشی دوم

۱۴آذر حضوری (۸ ساعت)کارگاه عملی



کارگاه عملی

ماژول آموزشی چهارم

کارگاه عملی

حضوری (۸ ساعت)

آنلاین (۴ ساعت)

حضوری (۸ ساعت)

۱۲دی

۲۸آذرآنلاین (۴ ساعت)ماژول آموزشی سوم

۲۶دی 

۱۰بهمن

۲۴بهمن آنلاین (۴ ساعت)ماژول آموزشی پنجم

مراسم افطاری و
جمع بندی (ساعت ۱۵ الی ۲۰)

۱۴اسفندحضوری (ویژه)

جمع بندی نهایی
و ترسیم نقشه راه آینده

۲۲اسفندآنلاین (۴ ساعت) 

۱۰



دوره تخصصی تــوسعه کسب و کار ، یــک دوره آموزشی نیست؛ بــلکه یک اکـوسیستم انحصاری

بــرای رهبــرانی است که به کمتــر از بهتریــن قــانع نیستنــــد و شجاعت بـــازطراحی آینــده

کسب وکـــارشان را دارنـــد.

این یـک تعهد ۶ ماهه بـــرای رسیـدن به نتایجی است که همیشه در ذهن داشته ایـــد.

برای برداشتن گام بعدی آماده اید؟

اولیــن قدم برای ورود به این سفر تحول آفریــن، شرکت در مصاحبه تخصصی و ارزیــابی اولیه

با دکتر امیرحسین اسدی است.

آینـــده کسب و کــــار شمـــا از ایـــنجا۱۱
آغاز می شود.



۱۲
جهت هماهنگی و رزرو زمان مصاحبه با ما در تماس باشید:

فرصت ها منتظر شما نمی مانند؛ شما باید آن ها را خلق کنید.

w w w . a y a n d e h b c . i r
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و حالا

جایــگاه برند شمــا خالیست...!

برند هاےی که با ما همکاری
و تجربه رشد و ارتقا داشته اند: 


